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Modul:  Vertrieb mit SAP 
 

Semester Dauer / Häufig-
keit 

Art Workload Credits Prüfungsform 
 

 
 

ein Semester/ 
einmal jährlich 

Wahlpflicht-
fach 
 

90 h, davon 
30 h Kontaktstudium 
60 h Selbststudium 
 

3 Referat 

Modulverantwortliche(r) Voraussetzung für die Teilnahme 
 
 

Vorlesung „KLR“ erfolgreich absolviert 

Lehrinhalte 
Navigieren in SAP S/4 Hana, Anlegen von Kunden- und Material-Stammsätzen, Erfassen von Anfragen, 
Angeboten und Aufträgen, Erfassen von Bewegungsdaten: Auslieferung, Warenausgang, Rechnungstel-
lung 
Kompetenzziele 
Selbstständige Durchführung von grundlegenden Vertriebstätigkeiten mit SAP, Erstellen von Auswertun-
gen  
Vorgesehene Lehr- und Lernmethoden/ -formen 
Vorlesung, Bearbeitung von Fallstudien 
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Dozent(in) 
 

Unterrichtssprache Verwendbarkeit im weiteren Studienablauf/ in ande-
ren Studiengängen 

Prof. Dr. Jan Timo  
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